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АНОТАЦІЯ

Самойленко Ю.В. Облік та оподаткування процесу реалізації готової продукції – Рукопис
Кваліфікаційна робота на здобуття освітнього ступеня магістр за спеціальністю 071 – облік і оподаткування. – Поліський національний університет Міністерство освіти і науки України, Житомир, 2022.

У кваліфікаційній роботі розглянуто загальнотеоретичні основи обліку і оподаткування процесу реалізації готової продукції та формування інформаційного забезпечення прийняття управлінських рішень щодо руху готової продукції від виробництва до покупців.

Автором досліджено теоретичні основи поняття готової продукції, формування її собівартості при виробництві і в процесі реалізації, обліковий процес та оподаткування.

У кваліфікаційній роботі розглянуто особливості обліку готової продукції від процесу виробництва до процесу реалізації, складського обліку, формування собівартості реалізації продукції та доходів.

Досліджено питання формування об’єктів оподаткування за результатами реалізації готової продукції, зокрема податкового зобов’язання та податку на прибуток.

Виконання наукового дослідження сприяло розробці організаційних основ облікового процесу готової продукції на етапі її реалізації покупцям.

Ключові слова: готова продукція, реалізація, виробнича собівартість, собівартість реалізації, чистий дохід, податкове зобов’язання, прибуток.

ABSTRACT

Yu.V. Samoilenko Accounting and taxation of the process of selling finished products - Manuscript

Qualification work for obtaining a master's degree in specialty 071 - accounting and taxation. – Polis National University Ministry of Education and Science of Ukraine, Zhytomyr, 2022.

In the qualification work, the general theoretical bases of accounting and taxation of the process of selling finished products and the formation of information support for making management decisions regarding the movement of finished products from production to buyers are considered.

The author researched the theoretical foundations of the concept of finished products, the formation of their cost during production and in the process of sale, the accounting process and taxation.

In the qualification work, the peculiarities of accounting for finished products from the production process to the process of sale, warehouse accounting, formation of the cost of sales of products and income are considered.

The question of the formation of taxation objects based on the results of the sale of finished products, in particular the tax liability and income tax, has been investigated.

Carrying out scientific research contributed to the development of the organizational foundations of the accounting process of finished products at the stage of their sale to buyers.

Key words: finished products, realization, cost of production, cost of realization, net income, tax liability, profit.
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вступ
Актуальність теми дослідження. Процес реалізації готової продукції  забезпечує кожному підприємству надходження доходів, а державі і територіальним громадам формування відповідних податків в доходах бюджету. Отже, в організації процесу руху готової продукції від виробництва до покупців зацікавлені всі стейкхолдери підприємства, особливо власники, постачальники, наймані працівники і покупці. 

Одержання доходу від реалізації продукції займає ключову роль у формуванні результативних показників процесу господарювання бізнесу. Доцільно відмітити, що від реалізації готової продукції підприємства залежить основний показник господарської діяльності – фінансовий результат.
Важливу роль в організації процесу реалізації готової продукції і оподаткуванні одержаних доходів відіграє облікова система, яка через бухгалтерський облік, контроль та аналіз формує необхідну інформацію для забезпечення ефективного управління діяльністю підприємства як за структурними підрозділами, так і в цілому.

Аналіз досліджень. Важливу роль для організації обліку готової продукції та оподаткуванні доходів, одержаних від реалізації мають наукові дослідження. Серед досліджень, в яких вивчалися в процесі написання роботи слід відмітити праці науковців, які розробляли проблемні питання в цій сфері, зокрема: Алєксєєнко Т. [24], Васільєва Л. М. [25], Бондарчук Н. В. [25], Міньковська А. В. [25], Візиренко С.В. [26], Агаркова О.В. [26], Вороніна В.Л. [27], Черниш В.В. [27], Дужич К. [28], Журавель А.А. [29],  Задоєнко Ж.В. [30], Касич А.О. [31], Лебедик Г. В. [32], Маркус О. В. [33], Романюк І.О. [33], Мельник В. М. [34], Борзенкова О.Д. [34],  Петришина Н. С. [35], Петрун Р.В. [35], Писаренко Т.М. [36], Подолянчук О. А. [37], Захарчук І.С. [37], Пристемський О. [38], Саввон О. О. [40], Тарасенко Л. [39], Павлоцька К. [39], Сас Л.С. [41], Надачковська Х.Р. [41], Сафарова А. Т. [42], Корольчук І. Р. [42],  Скаско О. М. [43], Халевицька Т. Г. [44] та інші. 

Постановка завдання. Метою кваліфікаційної роботи є визначення загальнотеоретичних основ поняття готової продукції, відносин з покупцями та обґрунтування облікового процесу і оподаткування реалізації об’єктів діяльності підприємства в умовах формування інформаційного забезпечення прийняття ефективних управлінських рішень.

Поставлена мета у кваліфікаційній роботі обумовлена необхідністю розв’язання наступних завдань:
· розкрити теоретично-нормативні аспекти обліку та оподаткування готової продукції в процесі реалізації ;

· визначити особливості визнання готової продукції на підприємстві, її змісту та як об’єкту оподаткування при формуванні доходів;

· узагальнити наукові дослідження в сфері обліку і оподаткуванню готової продукції та використання їх в бізнесі;
· обґрунтувати процес організації облікової системи на підприємстві;

· розкрити особливості системи обліку реалізації готової продукції;

· визначити систему об’єктів для оподаткування доходів в процесі реалізації готової продукції.

Об’єкт дослідження процес реалізації та оподаткування доходів, одержаних від покупців готової продукції на підприємстві та їх облікового забезпечення.

Предметом дослідження є сукупність теоретичних і практичних основ ведення бухгалтерського обліку та оподаткування господарських операцій в процесі реалізації готової продукції.

Методи дослідження. В процесі виконання кваліфікаційної роботи автором використані такі методи, як: абстрагування, спостереження, порівняння, синтезу, формалізації, аналізу, індукції, дедукції, системного підходу тощо.

Інформаційною базою написання кваліфікаційної роботи виступили: нормативно-правові акти України, праці вчених-економістів з питань обліку і оподаткування господарських операцій з готовою продукцією в процесі реалізації, статистична та облікова інформація підприємства.

Практичне значення результатів отриманих при виконанні кваліфікаційної роботи ціленаправлено на розроблення і надання конкретних рекомендацій щодо покращення обліку та формування об’єктів оподаткування.

Апробація результатів. Результати дослідження за магістерською роботою одержали схвалення при їх оприлюдненні на двох конференціях: Всеукраїнської науково-практичної інтернет-конференції «Фінансові інструменти регіонального розвитку» (3 листопада 2022 року) та «Роль бухгалтерського обліку, аудиту та податкової політики у розбудові незалежної України на шляху до Європейського Союзу» (10 листопада 2022 року).

РОЗДІЛ 1 ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ОБЛІКУ ТА ОПОДАТКУВАННЯ ПРОЦЕСУ РЕАЛІЗАЦІЇ ГОТОВОЇ ПРОДУКЦІЇ НА ПІДПРИЄМСТВІ

1.1 Теоретично-нормативні аспекти обліку та оподаткування процесу реалізації готової продукції

Процес реалізації об’єктів господарської діяльності підприємства, це кінцева стадія кругообороту ресурсів, які використовуються бізнесом для здійснення процесу господарювання. 
При цьому відбуваються економічні відносини між виробниками і покупцями. 

Процес збуту готової продукції покупцям відображає два поняття.
Перше – це реалізація продукції як господарська операція, що передбачає:

· передачу права власності на продукцію покупцю;

· здійснення обміну вартості готової продукції на еквівалентну суму:

· коштів;
· боргових зобов’язань.

Отже, відбувається перетворення товарної продукції у гроші або у грошові вимоги. 

Друге – готова продукція. Готовою продукцією визнається актив:

· незалежно від форми існування;

·  виробництво якого завершено і відповідає технічним умовам:
· виробництва;
· вимогам замовника;
– призначений: 

· для споживання;
· для потреб господарської діяльності інших підприємств; 
· для потреб зовнішнього ринку (експорту).
Реалізація продукції закінчується процесом формуванням доходів, які можуть відображатися двома показниками: нарахованими доходами, коли відбулася передача продукції покупцю і формування дебіторської заборгованості; та одержаними доходами – коли кошти надходять на рахунок підприємства і дебіторська заборгованість перетворюється в грошові активи. 

До науковців, які розробляли проблем проблемні питання в цій сфері слід віднести роботи: Алєксєєнко Т. [24], Васільєва Л. М. [25], Бондарчук Н. В. [25], Міньковська А. В. [25], Візиренко С.В. [26], Агаркова О.В. [26], Вороніна В.Л. [27], Черниш В.В. [27], Дужич К. [28], Журавель А.А. [29],  Задоєнко Ж.В. [30], Касич А.О. [31], Лебедик Г. В. [32], Маркус О. В. [33], Романюк І.О. [33], Мельник В. М. [34], Борзенкова О.Д. [34],  Петришина Н. С. [35], Петрун Р.В. [35], Писаренко Т.М. [36], Подолянчук О. А. [37], Захарчук І.С. [37], Пристемський О. [38], Саввон О. О. [40], Тарасенко Л. [39], Павлоцька К. [39], Сас Л.С. [41], Надачковська Х.Р. [41], Сафарова А. Т. [42], Корольчук І. Р. [42],  Скаско О. М. [43], Халевицька Т. Г. [44] та інші. 

Зміст досліджень цих авторів нами проаналізовано при розгляді питання 1.3.

До основних нормативних документів, які визначають нормативні підходи до організації обліку всіх об’єктів бізнесу, в тому числі і обліку готової продукції і процесу її реалізації необхідно віднести Закони [11; 17; 23] та національні і міжнародні стандарти в сфері обліку [20; 19; 23].  

Закон [17] визначає 4 основних аспекти в галузі побудови облікової системи на підприємстві, які стосуються сфери обліку реалізації продукції: 
1) загальні положення та визначення термінів;

2) організація та ведення бухгалтерського обліку;
3) державне регулювання бухгалтерського обліку та фінансової звітності;
4) фінансова звітність.
Закон [17] відносно реалізації готової продукції трактує поняття доходів, як  збільшення економічних вигод через:

· збільшення активів
· або зменшення зобов’язань, яке призводить до зростання власного капіталу. 
Податковий кодекс України [11] регулює систему оподаткування доходів від реалізації готової продукції підприємства в частині об’єктів:
· податку на додану вартість;
· акцизного податку;

· податку на прибуток; 

· податку на доходи фізичних осіб.
Важливим елементом процесу реалізації продукції є цінова політика, яка на загальнодержавному рівні регулюється Законом [23]. 
Структура положень Закону [23] наведена на рис. 1.1.1.

Закон [23] визначає перелік нормативних визначень, які необхідно використовувати при організації обліку реалізації готової продукції, зокрема: 

1) продаж (реалізація) визначається як господарська операція: 

– під час якої здійснюється обмін товару;

– виражений у грошовій формі еквівалент;

– або інший вид компенсації його вартості;

2) товар визначається як сукупність:

– продукції, робіт, послуг;

– матеріально-технічних ресурсів;

– майнових та немайнових прав;

– інших активів, що підлягають продажу (реалізації).
3) формування ціни – це механізм, за допомогою якого визначається рівень ціни товару;

4) ціна – це вираження одиниці товару у грошовій формі як еквіваленту вартості;

5) ціноутворення – це процес, в я кому відбувається:

– формування цін;

– встановлення цін.
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Рис. 1.1.1. Структура положень Закону [23]
Джерело: узагальнено автором за [23]

У бізнесі як правило діють вільні ціни, що встановлюються суб’єктами господарювання. 

Підприємства самостійно розраховують ціни за згодою з покупцем на всі товари, крім тих, де відбувається державне регулювання цін.
Обліковий процес щодо господарських операцій з реалізації готової продукції безпосередньо на нормативному рівні регулюється стандартами [19; 20; 23].
Стандарт [20] забезпечує регулювання формування виробничої собівартості готової продукції, яка використовується як для розрахунку собівартості реалізованої продукції, так і для валового прибутку. 

Стандарт [19] є міжнародним стандартом і використовується підприємствами, що організовують обліковий процес за МСБО і МСФЗ та регулює наступні положення:
1. Мета – формування доходів за бухгалтерським обліком.
2. Сфера застосування – регулювання господарських операцій з продажу товарів.
3. Визначення щодо доходу як: 

– валове надходження економічних вигід протягом періоду;

– що виникає в ході звичайної діяльності суб'єкта господарювання;

– коли власний капітал зростає в результаті цього надходження. При цьому до доходу не відносяться внески учасників власного капіталу.
4. Оцінка доходу – дохід має оцінюватися за справедливою вартістю. 
5. Ідентифікація операції – визначення умов відносин в процесі реалізації.
6. Продаж товарів визнається, якщо:
а) суб'єкт господарювання передав покупцеві суттєві ризики;
б) за суб'єктом господарювання не залишається:

– подальша участь управлінського персоналу;

– ефективний контроль за проданими товарами.
в) оцінюється достовірно сума доходу;
г) суб'єкту господарювання надійдуть економічні вигоди;
ґ) витрати можна достовірно оцінити.
7. Надання послуг – визнається з дотриманням відповідних правил щодо і до продажу товарів.
8. Відсотки, роялті та дивіденди – регулюється порядок одержання доходів у вигляді відсотків, роялті та дивідендів. 
9. Розкриття інформації – визначаються підходи до розкриття інформації про доходи у звітності. 
Національний стандарт [23] визначає положення щодо 

1) визнання та класифікації доходу;

2) оцінки доходу.
В національному стандарті [23] дохід  визнається:

– під час збільшення активу;

– або зменшення зобов'язання, що зумовлює зростання власного капіталу;

– за умови, що оцінка доходу може бути достовірно визначена.
Регулювання облікового процесу реалізації продукції та розрахунки з покупцями на підприємстві здійснюється відповідно до облікової політики. Облікова політика забезпечує в системі обліку регулювання:

1) оцінювання товарної готової продукції при її реалізації для визначення виробничої собівартості реалізації за бухгалтерським рахунком 90, на якому відображається інформація про вартість реалізованої продукції в розрізі субрахунків. При цьому використовуються окремі методи оцінювання виробничих запасів;
2) структуризацію інформаційних ресурсів в розрізі:

· субрахунків і аналітичних рахунків щодо доходів на рахунку 70, на якому відображається інформація про доходи, одержані від покупців; 
· субрахунків і аналітичних рахунків щодо витрат на рахунку 90, на якому відображається інформація про собівартість реалізованої продукції;

· розрахунків з покупцями на рахунку 36 як щодо нарахування заборгованості, так і її відшкодування покупцями.

Теоретичне обґрунтування аналітичних досліджень в сфері оцінювання ефективності реалізації готової продукції забезпечується системою показників, які відображаються в управлінському обліку відповідно до облікової політики підприємства та фінансовій звітності при розрахунку фінансових результатів підприємства. 

Отже, обліково-аналітичне забезпечення системи управління процесом реалізації готової продукції має загальне нормативне регулювання, виходячи із положень інструкції [2], де визначено підходи до відображення господарських операцій по дебету і кредиту рахунків 36 «Розрахунки з покупцями», 90 «Собівартість реалізації», 70 «Дохід від реалізації», 79 «Фінансові результати», а також внутрішнє нормативне забезпечення відносно субрахунків (центрів відповідальності), оцінювання господарських операцій та їх відображення в управлінській звітності. 

Система показників для оподаткування доходів від реалізації товарної продукції формується у податковій звітності, у фінансовій звітності і управлінській звітності підприємства.
1.2. Характеристика процесу збуту готової продукції підприємства
Процес реалізації – завершальний процес кругообігу активів підприємства і включає сукупність операцій, пов’язаних зі збутом виробленої продукції та інших об’єктів діяльності

Схема процесу збуту (реалізації) продукції наведена на рис. 1.2.1.


[image: image2]
Рис. 1.2.1. Концептуальна схема процесу реалізації продукції
Джерело: власна розробка автора
В процесі реалізації продукції відбуваються господарські операції, які пов’язані з:

1) формуванням обсягів товарної продукції відповідно до вимог споживачів;

2) організацією роботи складського господарства та діяльністю матеріально-відповідальних осіб.

При цьому здійснюються роботи по: 

· обслуговуванню складського господарства;

· підбору матеріально-відповідальних осіб і організації їх діяльності;

· веденню складського обліку;

· звітності матеріально-відповідальних осіб;

· контролю за роботою матеріально-відповідальних осіб;

· інвентаризації готової продукції у матеріально-відповідальних осіб.

3) пошуком покупців;

4) оформленням договірних відносин з покупцями;

5) виконання договірних відносин перед покупцями;

6) ціноутворенням на готову продукцію;

7) проведенням розрахунків з покупцями;

8) здійснення інвентаризації розрахунків з покупцями та прийняттям рішень;

9) проведення аналізу ефективності роботи з покупцями;

10) визначенням об’єктів оподаткування;

11) сплатою податків.

Покупець – одна із сторін в процесі збуту об’єктів діяльності підприємства та учасник договору купівлі-продажу, що бере на себе зобов’язана прийняти товар і сплатити за нього відповідну грошову суму (ціну) [1].

По відношенню до збутової діяльності виділяють покупців: безпосередньо підприємства; підприємств-конкурентів; потенційних, що можуть стати покупцями підприємства; не споживачі за наявних обставин.

Завдяки реалізації підприємство одержує кошти за рахунок яких покриває свої виробничі витрати, здійснює розрахунки по зобов’язаннях, створює резервний капітал, здійснює розширене відтворення. Тому, кожен товаровиробник повинен виробляти таку продукцію, щоб вона була якісною, користувалась попитом на ринку, а виручені кошти в результаті її реалізації не тільки покривали витрати, але й забезпечували одержання додаткових коштів як прибутку (рис. 1.2.2).
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Рис. 1.2.2. Модель формування фінансових результатів 
в процесі реалізації об’єктів діяльності на підприємстві

Джерело: власна розробка автора
Важливим елементом процесу реалізації готової продукції підприємства є розрахунок його результативності. 

Для цього відбувається формування двох показників: 

· виробничої собівартості реалізованої продукції, яка залежить від:

· обсягів реалізованої продукції покупцям;

· виробничої собівартості виробленої продукції за оцінкою за одним із методів оцінювання виробничих запасів;

· чистого доходу, який одержує підприємство від покупців, що залежить від:
· обсягів придбаної продукції покупцями, вони повинні бути рівні обсягам реалізованої продукції покупцям;

· ціни реалізації;

· податкового зобов’язання, яке відраховується з одержаного доходу.

Шляхом порівняння виробничої собівартості реалізованої продукції і чистого доходу, який одержує підприємство від покупців визначають результативний показник ефективності реалізації – валовий прибуток в розрізі окремих аналітичних рахунків, пов’язаних з асортиментом товарної продукції підприємства.

Розрахунки в процесі реалізації між постачальниками і покупцями здійснюються за допомогою грошей, проведення заліків взаємної заборгованості та передачі активів. 

Модель системи розрахунків суб’єктів господарської діяльності представлено на рис. 1.2.3.
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Рис. 4.3.3. Модель розрахунків продавців і покупців в процесі реалізації об’єктів діяльності

Джерело: власна розробка автора
В процесі розрахунків продавців і покупців в процесі реалізації об’єктів діяльності використовують два підходи:

1. Авансові платежі – попередня оплата за продукцію, яка буде надходити в майбутньому;

2. Оплата після одержання продукції.

В процесі цих розрахунків можуть використовуватися різні інструменти відносин покупців і продавців: 

· готівкові і безготівкові розрахунки;
· бартерні операції, обмін матеріальними цінностями;

· залік взаємозаборгованості (залік);

· нові платежі;
· зарахування авансових платежів;

· інші форми розрахунків.
Отже, в процесі реалізації товарної продукції підприємства виникає система господарських  операцій, яка характеризує рух продукції від продавця (виробника) до покупця, щодо:

– формування товарної продукції;

– передоплати (авансу) за продукцію, роботи, послуги, товари; 

– відвантаження продукції;

– розрахунку доходу від реалізованих об’єктів діяльності;

– одержання коштів;

– розрахунку фінансового результату (прибутку, збитку).

Зазвичай, в умовах ринкової економіки ціни на продукцію визначає попит і пропозиція. Це значить, що продукція продається за цінами, які встановлює ринок.

У більшості випадків функціонують вільні ціни і договірні ціни (встановлені згідно укладених договорів). Однак, на окремі види продукції, яка має важливе стратегічне значення у розвитку країни, може здійснюватися державне регулювання цін.

1.3. Наукові дослідження в сфері обліку реалізації готової продукції і оподаткування доходів підприємства та використання їх в бізнесі

Готова продукція, яка приймає участь в процесі реалізації є товарним результатом господарської діяльності підприємств. В процесі реалізації готової продукції підприємство вступає у відносини з покупцями, одержує доходи на покриття витрат, пов’язаних з її виробництвом та збутом, формує прибуток, як основне джерело подальшого розвитку. Дохід, одержаний від реалізації готової продукції є основним об’єктом оподаткування через податок на додану вартість, прибуток, а також доходи працівників.
Такий складний та великий перелік господарських операцій пов’язаних з реалізацією готової продукції є важливим об’єктом обліку. 

Зважаю на важливість цих господарських операцій для бізнесу і відповідно інформаційної бази про їх здійснення для прийняття управлінських рішень ці процеси є актуальними в сфері наукових досліджень фахівців з бухгалтерського обліку. 

Проблемні питання в цій сфері зайшли відображення і висвітлення у працях значної кількості науковців, серед яких слід відмітити роботи: Алєксєєнко Т. [24], Васільєва Л. М. [25], Бондарчук Н. В. [25], Міньковська А. В. [25], Візиренко С.В. [26], Агаркова О.В. [26], Вороніна В.Л. [27], Черниш В.В. [27], Дужич К. [28], Журавель А.А. [29],  Задоєнко Ж.В. [30], Касич А.О. [31], Лебедик Г. В. [32], Маркус О. В. [33], Романюк І.О. [33], Мельник В. М. [34], Борзенкова О.Д. [34],  Петришина Н. С. [35], Петрун Р.В. [35], Писаренко Т.М. [36], Подолянчук О. А. [37], Захарчук І.С. [37], Пристемський О. [38], Саввон О. О. [40], Тарасенко Л. [39], Павлоцька К. [39], Сас Л.С. [41], Надачковська Х.Р. [41], Сафарова А. Т. [42], Корольчук І. Р. [42],  Скаско О. М. [43], Халевицька Т. Г. [44] та інші. 

Перелік і зміст питань наукових досліджень дуже великий, тому  здійснимо їх аналіз лише за основними напрямами. 
Сафарова А. Т. і Корольчук І. Р. [42] в своїх дослідженнях виділили  основні напрями аналізу обсягів реалізації готової продукції, зокрема 

· оцінювання рівня виконання планових завдань;

· динаміку реалізації готової продукції,

· асортиментний склад і структуру готової продукції;

· рівномірність та ритмічність процесу реалізації;

· ціноутворення в процесі реалізації готової продукції;

· виконання договірних зобов'язань;

· оцінювання каналів збуту;

· обґрунтування цінової політики підприємства на товарних ринках;

· вплив різних факторів на обсяг доходів ввід реалізації.

Візиренко С.В. і Агаркова О.В. [26] обґрунтували, що готова продукція на підприємстві проходить такі операції: випуск продукції з виробництва і здача її на склади; зберігання на складах; відпуск продукції покупцям; процес реалізації продукції.
Автори також визначили основні завдання організації обліку готової продукції та процесу її реалізації: 

· оформлення первинних документів; 

· контроль готової продукції на складах;

· розрахунок кількості та вартості відпущеної продукції покупцям; 
· відображення операцій з реалізації продукції; 

· відображення операцій розрахунків з покупцями; 

· визначення заборгованості покупців; 

· контроль за випуском і реалізацією продукції; 

· калькулювання собівартості готової продукції; 

· облік витрат, пов'язаних із збутом продукції; 

· визначення фінансового результату.

Маркус О. В. і Романюк І.О. [33] в своїх дослідженнях звернули увагу на основні напрями та етапи обліку процесу реалізації, аналітичну деталізацію облікової інформації.
Дослідники Петришина Н. С. і Петрун Р.В. [35] звернули увагу на удосконалення первинного обліку реалізації готової продукції та використання облікової інформації для оцінки якісних та кількісних характеристик готової продукції.
Наукові підходи до визначення поняття «готова продукція» здійснив Касич А.О. [31].

Визначення поняття готової продукції надали в своїх дослідженнях Подолянчук О. А. і Захарчук  І. С. [37]. При  цьому, автори вважають, що готова продукція:

· частина запасів, виготовлених на підприємстві;

· які призначаються для: 

· подальшого продажу;

· внутрішнього споживання.

· не потребують технічних і біологічних перетворень.

Проблемними питаннями обліку готової продукції згідно з національними стандартами бухгалтерського обліку автори вважають: 
- організацію облікової політики підприємства; 

- формування витрат на виробництво;

- віднесення активів до складу готової продукції у відповідності до національних і міжнародних стандартів;

- формування доходу від реалізації продукції; 

- документальне оформлення господарських операцій; 

- відображення інформації у звітності (фінансовій, податковій, статистичній).

Задоєнко Ж.В. [30] здійснила дослідження поняття «реалізація готової продукції», виділила головні завдання та проблеми обліку, аналізу та реалізації, довела про важливість для управління своєчасної, повної, правдивої інформації, обґрунтувала фактори, що впливають на її собівартість та майбутні доходи від реалізації готової продукції.
Теоретичні підходи до тлумачення економічної сутності процесу реалізації як об’єкта бухгалтерського обліку проаналізували в своїх дослідженнях Васільєва Л. М., Бондарчук Н. В. та Міньковська А. В. [25]. 
Зокрема автори вважають, що процес реалізації це тристоронній процес доведення продукції до користувачів у якому:
·  з одного боку, в момент реалізації передаються права власності на об’єкти реалізації від продавця до покупця та визнається надходження економічних вигод (дохід);
· з другого – у результаті цього процесу в момент реалізації визнаються витрати;
· з третього – здійснюється зіставлення доходів та витрат, що дає можливість визначити фінансовий результат процесу реалізації: прибуток або збиток. 
Журавель А.А. [29] при розгляді аналітичних рахунків обліку розрахунків з ПДВ з бюджетом, пропонує відкривати окремий субрахунок 64121 «Спеціальний рахунок з ПДВ». 
У бухгалтерському обліку на цьому рахунку бути лише дебетове сальдо, що:

· збільшується у кореспонденції із Кт 311 «Поточні рахунки в національній валюті»;
· зменшується у кореспонденції із Дт 64122 «Розрахунки з бюджетом за ПДВ».
Введення електронного реєстру податкових накладних, системи електронного адміністрування ПДВ стало об’єктом досліджень  Тарасенко Л. та Павлоцької К. [39]. У праці цих авторів відображено позицію платника податку як постійного користувача системи електронного адміністрування. Автори дослідили:

· процес документування господарських операцій залежно від сутності і позиції суб’єктів господарювання та особливостей первинного обліку за податком на додану вартість;

· схематично розглянули процес формування ПДВ-обліку, який використовується в Україні;

· обґрунтували підхід до відображення в обліку податкового кредиту та податкового зобов’язання з ПДВ залежно від умов оплати;

· визначили потреби в організації аналітичного обліку, що пов’язано з можливістю реєстрації податкової накладної датою, відмінною від дати її складання;

·  розглянули особливості ведення обліку за об’єктом дослідження;

· визначили деталізацію за веденням розрахунку ПДВ при підготовці формування податкової звітності;

· відстежили умови ведення розрахунків погашення податкового зобов’язання та податкового кредиту з податку на додану вартість після подачі податкової декларації, а також відображення таких операцій в обліку;

· систематизували етапи процесу обліку, звітності за ПДВ та його сплати;

· висловили думки з облікової точки зору щодо ефективності автоматизації податкового обліку за податками та його впливу на податкову систему, ведення фінансового обліку на підприємствах;

· визначили невирішені питання перед законодавством щодо забезпечення високого рівня функціонування системи адміністрування ПДВ.
Дослідження науковців з цих та інших проблем мають важливе значення для практичної організації роботи щодо організації облікового процесу готової продукції і оподаткування доходів від реалізації. 
РОЗДІЛ 2. ОРГАНІЗАЦІЯ ОБЛІКОВОЇ СИСТЕМИ НА ПІДПРИЄМСТВІ
Інформаційна система підприємства формується значною кількістю видів обліку і облікової звітності.

В залежності від потреб при прийнятті управлінських рішень, а також окремих стейкхолдерів кожне підприємство відпрацьовує свою систему обліку і звітності. 

Види обліку і систему відповідної звітності формують облікову систему підприємства, яка передбачає створення окремих видів інформації. 

Систему обліку підприємства відобразимо на рис. 2.1.
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Рис. 2.1. Система звітності підприємства

Джерело: розробка автора за [16]
Система звітності підприємства відображена на рис. 2.2.
Формування інформаційних ресурсів в розрізі окремих напрямів і  потреб стейкхолдерів здійснюється в системі звітності підприємства, яка передбачає окремі показники. Зокрема до такої звітності можна віднести:

· фінансова задовольняє потреби зовнішніх стейкхолдерів за формами звітності;
· управлінська необхідна для потреб зовнішніх стейкхолдерів за формами звітності;
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Рис. 2.2. Система інформації за звітністю підприємства
Джерело: розробка автора за [16]

· податкова використовується для потреб розрахунку податкових платежів;
· статистична формує показники за формами спеціалізованої звітності, яка складається з фінансових та інших показників;
· оперативно-технічна складається на рівні оперативного управління структурними підрозділами підприємства.
Найважливішу роль в обліковій системі підприємства відіграє бухгалтерський облік побудований на його прийомах (рис. 2.3). 

Бухгалтерський облік характеризується системою прийомів методу і  відповідним порядком використанням окремих елементів.

До прийомів методу бухгалтерського обліку належать: 

1) баланс – основна звітність підприємства про активи і пасиви;

2)  звітність формує систему показників для управління і управлінського аналізу;
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Рис. 2.3. Система прийомів бухгалтерського обліку

Джерело: розробка автора за [2; 16]

3) рахунки – це екрани інформації;

4) кореспонденція – система відображення господарських операцій на рахунках; 

5) калькулювання – передбачає визначення виробничої і повної собівартості продукції;

6) оцінка – дозволяє визначати вартість операцій;

7) інвентаризація – система контролю за обліковою інформацією;

8) документування – письмове підтвердження господарських операцій.

Облікова система формує інформацію з використанням об’єктів (рис. 2.4).
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Рис. 2.4. Характеристика системи об’єктів бухгалтерського обліку
Джерело: розробка автора за [16]

Відображення господарських операцій в обліковому процесі на підприємстві необхідно здійснювати відповідно до принципів бухгалтерського обліку і звітності (табл.  2.1).

Таблиця 2.1
Принципи бухгалтерського обліку та фінансової звітності
	Принципи бухгалтерського обліку та фінансової звітності за Законом [16]

	повнота

	автономія

	послідовність

	безпрерервність

	нарахування

	превалювання

	єдність вимірника

	Принципи бухгалтерського обліку та фінансової звітності за НП(С)БО [9]

	повнота

	періодичність

	історичність

	обачність

	автономія

	послідовність

	безпрерервність

	нарахування

	превалювання

	єдність вимірника


Джерело: розробка автора за [9; 16]

Нормативні принципи бухгалтерського обліку та фінансової звітності відображені в двох документах [9; 16]. В Законі відзначено 7 принципів і Закон  дозволяє формувати та інші, а в НП(С)БО 1 розкрито 10 принципів. Ми вважаємо за основу підприємства повинні брати принципи НП(С) БО 1.

Виходячи з організаційних підходів до ведення обліку він повинен виконувати певні функції і будуватися на концептуальних основах (табл. 2.2). 

Таблиця 2.2
Організаційні підходи до ведення обліку
	Загальні концептуальні підходи ведення обліку:

	безперервність

	відповідальність

	самостійність

	достовірність

	Функції облікової системи підприємства

	захисна

	інформаційна

	контрольна

	аналітична

	розподільна

	оціночна

	управлінська

	організаційна


Джерело: власна розробка автора за [16]

Організацію бухгалтерського обліку на підприємстві забезпечує власник, який може передати організаційні функції ведення обліку виконавчим органам підприємства (головному бухгалтеру). Власник на основі визначеного підходу створює структурний підрозділ, який буде відповідальний за облікову систему підприємства (рис. 2.5). 
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Рис. 2.5. Система ведення бухгалтерського обліку на підприємстві
Джерело: розробка автора за [2; 16]

Облік на підприємстві організовується на підставі загальних нормативних правил, що існують в державі та правил, які визначає підприємство самостійно (рис. 2.6).
Облікова політика підприємства формується на основі нормативних актів з врахуванням рекомендацій щодо облікової політики підприємства [5] і відображає позицію підприємства щодо ведення обліку за окремими об’єктами. 

Підприємство обирає форму бухгалтерського обліку; як певну систему регістрів обліку, порядку і способу реєстрації та узагальнення інформації; з урахуванням особливостей своєї діяльності і технології обробки облікових даних [47].

[image: image10]
Рис. 2.6. Права підприємства в сфері обліку

Джерело: розробка автора за [16]

Фахівці підприємства розробляють систему і форми:

· внутрішньогосподарського (управлінського) обліку, звітності;

· контролю господарських операцій;

· права працівників на підписання бухгалтерських документів;

На кожному підприємстві затверджуються правила документообороту; технологія обробки облікової інформації; додаткова система рахунків і регістри аналітичного обліку. 
Графік документообороту на підприємстві:

· повинен забезпечити оптимальну кількість підрозділів і виконавців, через які проходить кожен первинний документ;
· визначати мінімальний строк його знаходження в підрозділі;
· сприяти поліпшенню облікової роботи, посиленню контрольних функцій бухгалтерського обліку, підвищенню рівня його автоматизації [12].
Забезпечує ведення бухгалтерського обліку підприємстві головний бухгалтер або особа, на яку покладено його обов’язки (табл. 2.1):
Таблиця 2.1

Функції головного бухгалтера підприємства

	Посада
	Зміст функцій 

	ГОЛОВНИЙ БУХГАЛТЕР
	забезпечує ведення бухгалтерського обліку

	
	організує контроль за відображенням господарських операцій

	
	забезпечує оформлення матеріалів нестачі

	
	організовує перевірку бухгалтерського обліку


Джерело: розробка автора за [16]

Бухгалтерська служба підприємства у своїй діяльності використовує систему нормативно-законодавчих актів:

1. Загального характеру на законодавчому рівні держави (Закони, Національні та Міжнародні стандарти).
2. Галузевого характеру, відповідно до особливостей КВЕД (Методичні рекомендації).
3. Облікову політику підприємства (власна розробка підприємства).

4. Рішення, які приймаються власником, або управлінським персоналом підприємства (відповідно до діючого статуту і посадових інструкцій фахівців). 

Апарат бухгалтерії підприємства виділяється в самостійний підрозділ. По підрозділу формується штат працівників, які виконують обов’язки відповідно до потреб користувачів облікової інформації [6]. 
Загальна схема формування інформаційної бази на підприємстві наведена на рис. 2.7.
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Рис. 2.7. Загальна схема формування інформаційної бази на підприємстві
Джерело: розробка автора за [16]

На кожному підприємстві наведена на рис. 2.7 модель формування інформаційної бази відпрацьовується за рахунком і об’єктом бухгалтерського обліку.
Сучасна організація бухгалтерського обліку на підприємстві повинна здійснюватися за інформаційними комп’ютеризованими технологіями. На нашу думку, для ведення бухгалтерського обліку найбільш доцільно використовувати бухгалтерські програми українського виробництва наступних розробників: 

1) Діловод – охоплює всі розділи обліку і звітності на підприємстві;
2) IT Enterprises – дозволяє автоматизувати різні аспекти діяльності;
3) Дебет Плюс – забезпечення підходить для організації малого і середнього бізнесу;
4) BAS Бухгалтерія – можна автоматизувати всі служби підприємства.

Дужа важливо на підприємстві визначити принцип організації  бухгалтерської служби підприємства, яка може бути централізована або децентралізована. Щодо типу організаційної структури апарату бухгалтерії, то виділяють: лінійну (просту); лінійно-секторну (ступінчасту); комбіновану (багатогранну).

Працівника апарату бухгалтерської служби підприємства повинні мати розроблені посадові інструкції, де передбачається вимоги до працівника, його обов’язки та відповідальність. 

Основними вимогами до працівників обліку повинні бути знання методики ведення обліку, уміння обробляти первинні документи, складати кореспонденцію рахунків, вести облікові регістри, складати звітність, проводити аналіз господарських операцій. 

Побудова ефективної організаційної структури облікової системи підприємства передбачає надання всім користувачам інформації про діяльність підприємства можливості одержувати своєчасно достовірну управлінську інформацію відповідно до функцій бухгалтерського обліку.

РОЗДІЛ 3. СИСТЕМА ОБЛІКУ ТА ОПОДАТКУВАННЯ РЕАЛІЗАЦІЇ ГОТОВОЇ ПРОДУКЦІЇ НА ПІДПРИЄМСТВІ
3.1. Облік реалізації готової продукції на підприємстві
Результат господарювання на підприємствах бізнесу визначається після процесу реалізації об’єктів діяльності і дозволяє визначати фінансові результати господарської діяльності підприємства. 

За НП(С)БО 9 «Запаси» [21] готова продукція^

· належить до запасів;
· конкретні вироби, що пройшли всі стадії технологічної обробки і  відповідають:
· встановленим стандартам чи технічним умовам;
· вимогам покупців;
· прийнята відділом контролю на підприємстві;
· здана на склад або безпосередньо покупцям. 
В науковій літературі [24-44] використовуються визначення готової продукції як виробу, матеріального результату, продукція що повністю закінчена обробкою, запаси виробів на складі, товар та інші визначення. 
Загальне розуміння поняття готової продукції – це результат господарської діяльності підприємства, який задовольняє потреби покупців.

До основних завдань облікового процесу готової продукції та її реалізації належать питання: 
· контроль за виробництвом готової продукції;

· якісне оформлення первинними документами готової продукції з виробництва; 
· облік готової продукції та забезпечення її контролю на складах підприємства; 
· відображення господарських операцій з передачі готової продукції покупцям; 
· контроль дотримання строків виконання договорів з продажу готової продукції;

· контроль  термінів оплати зі сторони покупців; 
· інвентаризація розрахунків з покупцями;

· визначення стану заборгованості покупців; 
· розрахунок виробничої собівартості виготовленої і реалізованої готової продукції; 

· визначення доходу від реалізації готової продукції;

· розрахунок валового прибутку в розрізі асортименту готової продукції і покупців;

· подання управлінської інформації для прийняття управлінських рішень 

Готова продукція в процесі реалізації проходить наступні стадії (рис. 3.1.1).
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Рис. 3.1.1 Етапи руху готової продукції в процесі реалізації

Джерело: власна розробка автора

Загальна схема облікового процесу щодо виробництва і реалізації готової продукції наведена на рис. 3.1.2.
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Рис. 3.1.2 Схема облікового процесу виробництва і реалізації готової продукції 

Джерело: власна розробка автора
Формування інформації щодо процесу реалізації готової продукції починається з оформлення господарських операцій її виробництва і до передачі покупцям та розрахунків з ними первинними документами.

При цьому відбувається наступний рух готової продукції (рис. 3.1.3).
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Рис. 3.1.3 Рух готової продукції в процесі реалізації
Джерело: власна розробка автора

Організація бухгалтерського обліку готової продукції та її реалізації на кожному підприємстві потребує опрацювання наступних елементів:

1) трактування змісту готової продукції на підприємстві;
2) класифікаційні основи готової продукції;

3) формування системи первинних документів та їх документообороту;

4) оцінювання готової продукції від виробництва і в процесі реалізації;

5) визначення системи рахунків, пов’язаних з процесом реалізації готової продукції; 

6) визначення форм звітності для відображення показників, пов’язаних з реалізацією готової продукції.

В процесі руху готової продукції при реалізації покупцям здійснюються наступні облікові роботи:
1. Оформлення оприбуткування готової продукції первинними документами (накладні, акти) в яких вказуються обов’язкові реквізити та відбувається передача за кількісними показниками продукції на зберігання в складські приміщення під звіт відповідальних осіб. 

2. Ведення складського обліку в матеріально-відповідальних осіб у натуральних і вартісних показниках в складських документах (карточки, книги, електронні записи). При цьому за асортиментом готової продукції відображаються показники її залишку надходження, вибуття і залишку на кінець звітного періоду.

3. Одержання даних з місць зберігання готової продукції в бухгалтерію за звітами матеріально-відповідальних осіб та відображення її за аналітичними рахункам, субрахунками і синтетичними рахунками в кількісному і вартісному вираженні. 

4. Складання кореспонденції рахунків щодо руху готової продукції в процесі її виробництва і реалізації та відображення записів в регістрах бухгалтерського обліку. 
5. Оформлення відносин з покупцями щодо нарахування доходів та їх одержання на рахунки підприємства. 

6. Відображення господарських операцій з податкового обліку: нарахування податкових зобов’язань і відображення їх на рахунках бухгалтерського обліку, оформлення податкових накладних. 

В системі бухгалтерського обліку для обліку господарських операцій пов’язаних з реалізацією готової продукції використовують наступні рахунки бухгалтерського обліку (табл. 3.1.1).

В процесі облікового відображення реалізації готової продукції здійснюється розрахунок наступних показників:

1) виробнича собівартість виготовленої готової продукції. 

(НВП + ПВВ – НВК) : КВП,         (3.1)
де НВП – незавершене виробництво на початок періоду;

ПВВ – поточні витрати виробництва;

НВК – незавершене виробництво на кінець періоду;

КВП – кількість готової продукції.

2) виробнича собівартість реалізованої готової продукції – за обліковою політикою відповідно до методів оцінки запасів. 

Як приклад розглянемо середньозважений метод. 

(ВГП + ВВГ) : (КГП + КВП) х КРП, (3.2)
де ВГП – вартість готової продукції на початок періоду;

ВВГ – вартість виготовленої готової продукції на протязі періоду;

КГП – кількість готової продукції на початок періоду;
КВП – кількість виготовленої готової продукції на протязі періоду

КРП – кількість реалізованої продукції.
3) нерозподілені загальновиробничі витрати.
НЗВ = ЗВВ – РВВ,      (3.1)

де НЗВ – нерозподілені загальновиробничі витрати звітного періоду;

ЗВВ – загальновиробничі витрати звітного періоду;

РВВ – розподілені загальновиробничі витрати звітного періоду.

4) дохід від реалізації готової продукції. 
ДРГ = КРГ х ЦРП,    (3.4)

Таблиця 3.1.1

Система рахунків бухгалтерського обліку для відображення господарських операцій пов’язаних з реалізацією готової продукції
	Назва рахунку
	Код рахунку
	Субрахунки
	Аналітичні рахунки
	Призначення

	Виробництво
	23
	За видами виробництв
	За видами продукції
	Облік виробництва

	Готова продукція 
	26
	За групами продукції 
	За видами продукції
	Рух продукції 

	Продукція сільськогосподарського виробництва 
	27
	За галузями 
	За видами продукції
	Сільськогосподарські підприємства 

	Рахунки в банках 
	31
	Поточні рахунки 
	Рахунки в  банках 
	Надходження коштів 

	Розрахунки з покупцями та замовниками 
	36
	За видами покупців
	Перелік покупці 
	Розрахунки з покупцями 

	Розрахунки за податками і платежами 
	64
	ПДВ
	Податкове зобов’язання 
	Розрахунки за податками 

	Доходи від реалізації 
	70
	За групами продукції 
	За видами продукції
	Формування доходів 

	Фінансові результати 
	79
	Види результатів 
	За видами продукції 
	Валовий прибуток

	Собівартість реалізації 
	90
	За групами продукції 
	За видами продукції 
	Формування собівартості реалізації

	Загальновиробничі витрати 
	91
	Структурні підрозділи 
	Статті витрат 
	Нерозподілені витрати 


Джерело : узагальнено автором за [2]
де ДРГ – дохід від реалізованої готової продукції;
КРГ – кількість реалізованої готової продукції;

ЦРП – ціна реалізованої готової продукції з ПДВ.
5) податкове зобов’язання від реалізації готової продукції.

ПЗГ = ДРГ х 1/6, (3.5)

де ПЗГ – податкове зобов’язання від реалізації готової продукції;

ДРГ – дохід від реалізованої готової продукції;

1/6 – ставка податкового зобов’язання при ПДВ 20 %.
6) чистий дохід від реалізації готової продукції

ЧДР = ДРГ – ПЗГ, (3.6)

де ЧДР – чистий дохід від реалізації готової продукції;

ДРГ – дохід від реалізованої готової продукції;

ПЗГ – податкове зобов’язання від реалізації готової продукції.

7) валовий прибуток як результат реалізації готової продукції.

ВПГ = ЧДР – ВСГ; ВСГ = КРП х ВСО, 

де ВПГ – валовий прибуток як результат реалізації готової продукції;

ЧДР – чистий дохід від реалізації готової продукції;

ВСГ – виробнича собівартість реалізованої готової продукції;

КРП – кількість реалізованої готової продукції;

ВСО – виробнича собівартість одиниці реалізованої готової продукції.
На підставі господарських операцій в сфері реалізації готової продукції та здійснених розрахунків щодо оцінювання господарських операцій процес реалізації відображається в системі кореспонденції бухгалтерських рахунків (табл. 3.1.2).
Таблиця 3.1.2 
Відображення основних господарських операцій з реалізації готової продукції підприємств на рахунках бухгалтерського обліку

	Зміст господарських операцій
	Кореспонденція рахунків
	Сума, грн. коп

	
	дебет
	кредит
	

	1. Оприбутковано готову продукцію на склад підприємства
	26
	23
	200000,00

	2. Передано готову продукцію з місць зберігання покупцям 
	90
	26
	150000,00

	3. Нараховано заборгованість покупців за реалізовану готову продукцію. 
	36
	70
	420000,00

	4. Розраховано суму податкового зобов’язання  
	70
	64
	70000,00

	5. Одержано кошти від покупців
	31
	36
	420000,00

	6. Списані нерозподілені загальновиробничі витрати 
	90
	91
	20000,00

	7. Віднесені витрати виробничої собівартості реалізованої готової продукції на фінансовий результат  
	79
	90
	150000,00

	8. Віднесено нерозподілені загальновиробничі витрати на фінансовий результат 
	79
	90
	20000,00

	9. Віднесені доходи від реалізації готової продукції на фінансовий результат 
	70
	79
	350000,00

	10. Визначений валовий фінансовий результат на рахунку 79 «Фінансові результати» як різниця між доходами і витратами
	В системі рахунків не відображується, а розраховується як управлінська інформація і (350000,00-150000,00-20000,00)
	180000,00


Джерело: розроблено автором за [2]
Відображені господарські операції щодо обліку реалізованої готової продукції на рахунках бухгалтерського обліку переносяться в Головну книгу підприємства, і на підставі неї та записів за синтетичними і аналітичними рахунками, а також субрахунками формуються показники фінансової, статистичної і податкової звітності. 
У фінансовій звітності показники пов’язані з реалізацією готової продукції формуються за звітом про фінансові результати.

В податковій звітності господарській операції з реалізації готової продукції відображаються щодо податку з ПДВ, акцизного податку та податку на прибуток. 

У статистичній звітності показники пов’язані з реалізацією готової продукції формуються у структурному обстеженні підприємства форми №1-підприємництво.

Таким чином, система бухгалтерського обліку дозволяє одержувати інформаційну базу в сфері реалізації готової продукції для прийняття управлінських рішень щодо виробничої собівартості, ціноутворення, відносин з покупцями та оцінювання одержаного валового прибутку за окремими видами продукції і покупцями.
3.2. Система оподаткування доходів від реалізації готової продукції

Система оподаткування доходів від реалізації готової продукції на підприємстві складається з двох організаційних питань:

· по-перше, це складання розрахунків щодо визначення податкових зобов’язань, пов’язаних з доходами, які одержує підприємстві від реалізації готової продукції;
· по-друге, з веденням обліку податкових зобов’язань за податками об’єктами яких є дохід від реалізації готової продукції. 

Одержаний дохід від реалізації готової продукції є об’єктом оподаткування в прямому та непрямому значенні декількох видів податків (рис. 3.2.1).
Одержаний дохід від реалізації безпосередньо впливає на три об’єкти оподаткування в частині: 
· формування доходу від реалізації, який пов'язаний з нарахуванням податкового зобов’язання з податку на додану вартість;

· формування прибутку підприємства при розрахунку якого дохід від реалізації продукції є основним фактором, який безпосередньо впливає на обсяг прибутку як об’єкта оподаткування;

· використання в процесі формування акцизного податку.
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Рис. 3.2.1. Дохід від реалізації готової продукції як об’єкт податків 
Джерело: розроблено автором за Податковим кодексом України [11]
Для організації обліку розрахунків за податками, в яких об’єктом є дохід від реалізації готової продукції використовується система рахунків бухгалтерського обліку. 
При веденні обліку податкового зобов’язання з доходу від реалізації готової продукції використовуються наступні рахунки:
1. Розрахунки за податками і платежами (рахунок 64).

2. Розрахунки за податками (рахунок 641).

3. Податок на додану вартість (рахунок 6411).

4. Податкове зобов’язання (рахунок 64111).

5. Податкове зобов’язання з нарахованого доходу (рахунок 641111).

6. Податкове зобов’язання з одержаного авансу (рахунок 641112).

7. Податковий кредит (рахунок 64112).

Крім цих спеціальних рахунків, використовуються також рахунки:

1) 36 «Розрахунки з покупцями та замовниками»;

2) 70 «Доходи від реалізації»;

3) 681 «Розрахунки за авансами одержаними»;
4) 31 «Рахунки в банках».

Розглянемо приклад. Підприємство придбало матеріальні цінності на суму 240 тис. грн., у т.ч. податковий кредит (ПКС) – 40 тис. грн. та продало продукцію на суму чистого доходу 400 тис. грн. з нарахування на цю суму податкове зобов’язання (ПЗС) 80 тис. грн. (400 х 20 % : 100). Дохід від реалізації готової продукції з ПЗС складає 480 тис. грн. (400 + 80).

Для розрахунку ПЗС і ПКС із загальної суми коштів одержаних від продажу продукції (480 тис. грн.) і оплачених за одержані матеріальні цінності (240 тис. грн.) можна використати формули:

ПЗС = ДПП х 20 % : 120; ПКС = ВКП х 20 % : 120;

ДПП = ЧДС +ПЗС; ВКП = ВПР + ПКС

де ДПП – дохід з ПЗС від продажу продукції; ВКП – витрати з ПКС на придбання матеріальних активів.

ПЗС = 480 х 20 % :120 = 80 тис. грн; ПКС = 240 х 20 % : 120 = 40 тис. грн.

Отже, маємо:

ПЗС – сума, яку підприємство отримало в ціні продукції складає – 80 тис. грн. і ПКС – суму, яку підприємство оплатило у вартості придбаних матеріальних цінностей – 40 тис. грн. Податок на додану вартість для сплати до бюджету складає 40 тис. грн. (80 – 40).

Кореспонденція цих рахунків в системі бухгалтерського обліку наведена в табл. 3.2.1.

Таблиця 3.2.1

Кореспонденція рахунків бухгалтерського обліку при відображенні податкового зобов’язання з ПДВ за доходами від реалізації готової продукції
	№ з/п
	Зміст господарської операції
	Кореспонденція рахунків

	
	
	дебет
	кредит

	Перша подія – відпуск продукції покупцям 

	1
	Відпущено продукцію покупцям
	36
	70

	2
	Відображено суму податкових зобов’язань (складено податкову накладну)
	70
	64111

	3
	Віднесено суму податкового зобов’язання на розрахунки з ПДВ (зареєстровано податкову накладну)
	64111
	6411

	Перша подія – оплата (аванс)

	1
	Одержано перед оплату 
	31
	681

	2
	Відображено податкове зобов’язання (складено податкову накладну)
	641111
	641112

	3
	Віднесено суму податкового зобов’язання на розрахунки з ПДВ (зареєстровано податкову накладну)
	641112
	6411

	4
	Відображено дохід з реалізації готової продукції 
	36
	70

	5
	Нараховано податкове зобов’язання з доходу від реалізації готової продукції
	70
	641111


Джерело: розроблено автором за [2; 5]
Дані щодо податкового зобов’язання порівнюються з податковим кредитом в податковій декларації та визначається ПДВ.
За результатом розрахунку можуть бути наступні результати:

1) податкове зобов’язання (ПЗ більше податкового кредиту (ПК);

2) податкове зобов’язання (ПЗ менше податкового кредиту (ПК);

Якщо податкове зобов’язання більше податкового кредиту, виникає заборгованість перед бюджетом, яку необхідно сплачувати, а якщо податкове зобов’язання менше податкового кредиту – право на відшкодування коштів з бюджету.
Акцизний податок формується шляхом включання на споживання підакцизних товарів (продукції) певної суми до ціни таких товарів (продукції). 
В Україні до підакцизних товарів віднесено наступний асортимент (рис. 3.1).
В системі акцизного податку для обрахунку податкових платежів використовуються відповідні ставки [11]:

1) адвалорні – розмір податкових нарахувань встановлюється у відсотковому або кратному відношенні до одиниці вартісного виміру бази оподаткування;

[image: image16]
Рис. 2.1. Підакцизні товари в Україні [11]
Джерело: розроблено автором за Податковим кодексом України [11]
2) специфічні – розмір податкових нарахувань встановлюється як фіксована величина;

3) адвалорні та специфічні одночасно –  застосовується комбінований варіант.

В процесі господарювання суб’єктів бізнесу господарські операції найбільше здійснюються щодо підакцизних товарів – електричної енергії і пального, де в одних підприємств відбувається відрахування з доходу, а в інших включення у витрати. 

Наприклад, щодо електричної енергії, то акцизний податок встановлено на 3,2 % до вартості електроенергії.

Доход підприємства крім прямого оподаткування (ПДВ, акцизний податок) також пов'язаний з нарахуваннями доходів працівникам. При його використанні на оплату праці податок спрямовується в розмірі 18 %. Аналогічно оподатковується сума доходу, яка визнається як прибуток підприємства. 

Отже, в системі управління доходами необхідно формувати інформацію як про пряме оподаткування доходів (ДПВ, акцизний податок) і непряме оподаткування доходів, при їх використанні на оплату праці і при формуванні прибутку.
ВИСНОВКИ
Збутова діяльність кожного підприємства є важливим процесом щодо підведення підсумків роботи підприємства за показником чистого доходу. 

Проведені дослідження в магістерській роботі дозволяють зробити наступні висновки: 

1. Теоретично-нормативні аспекти обліку і аналізу витрат збутової діяльності щодо підприємств забезпечується як на загальнодержавному рівні, так і відповідно до облікової політики підприємства на основі НП(С)БО 16 «Витрати».

2. Характеристика витрат збутової діяльності підприємства формується в залежності від виду економічної діяльності суб’єкта господарювання та діяльності служби збуту і її підрозділів. До основних витрат служби збуту відносяться витрати на оплату праці персоналу, рекламу та організацію складського господарства.

3. Наукові дослідження в сфері обліку і аналізу витрат збутової діяльності та використання їх в бізнесі мають широкий спектр проблем. Найбільші дискусії серед науковців здійснюються в сфері відображення господарських операцій пов’язаних із збутом продукції щодо виділення субрахунків на рахунку 93 «Витрати на збут», структуризації витрат за статтями та необхідності розподілу витрат збутової діяльності на собівартість продукції, с особливо в системі ціноутворення.

4.  На організацію обліку збутової діяльності на підприємстві має безпосередній вплив організація облікової системи та потреби в інформаційному забезпеченні споживачів інформації про збут для прийняття управлінських рішень.

5. Облік витрат збутової діяльності на підприємствах здійснюється відповідно до облікової політики з використанням загальних прийомів бухгалтерського обліку. Основне завдання обліку витрат на збутову діяльність це одержання необхідної управлінської інформації про діяльність служби збуту, визначення ефективності витрат  через систему інструментів управлінського обліку.

6. Аналіз витрат збутової діяльності необхідно здійснювати за напрямами оцінювання їх динаміки,, моніторингу структури, розрахунку впливу факторів та визначення взаємозв’язку між витратами на збут та іншими показниками господарської діяльності підприємства, особливо щодо показника чистого доходу, який безпосередньо залежить від роботи працівників служби збуту. 
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Закон України «Про ціни і ціноутворення»





ДЕРЖАВНИЙ КОНТРОЛЬ (НАГЛЯД) ТА СПОСТЕРЕЖЕННЯ У СФЕРІ ЦІНОУТВОРЕННЯ








ЦІНОУТВОРЕННЯ





ДЕРЖАВНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЦІН





ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ





ДЕРЖАВНА ЦІНОВА ПОЛІТИКА





ПРИКІНЦЕВІ ТА ПЕРЕХІДНІ ПОЛОЖЕННЯ


(Державні регульовані ціни)


)








Товарна продукція (готова до збуту) як результат процесу виробництва








Постачання покупцям в процесі реалізації








Дохід (виручка) від покупців за продану продукцію, роботи, послуги





Витрати на управління підприємством





Витрати на збут об’єктів діяльності 





Об’єкти діяльності підприємства





Покупці 





Доходи підприємства





Фінансові результати (прибуток, збиток)





Готова продукція 





Роботи  





Послуги  





Товари  





Суб’єкти господарювання





Покупці 





Продавці 





Об’єкти (способи) розрахунків





Грошові кошти





Активи 


(передача, обмін) 





Залік взаємозаборгованості (залік) 





Готівкові





Безготівкові 





Система обліку на підприємстві





Фінансовий облік за НП(С)БО та МСБО





Управлінський облік для власників





Статистичний облік


для держави





Податковий облік 





Оперативно-технічний облік 





Формування інформації в системі 


звітності підприємства за її видами





Фінансова за формами





Управлінська за видами





Статистична


за спостереженнями





Податкова за видами


податків





Оперативно-технічна


за операційними завданнями





Система прийомів бухгалтерського обліку





документація





рахунки





кореспонденція 





баланс 





оцінка





калькулювання





звітність





інвентаризація





Система об’єктів бухгалтерського обліку





Доходи








Активи








Фінансові ресурси


 





Інвестиції 








Забалансові


об’єкти





Витрати





Фінансові результати 








Використання трудових ресурсів











Форми організації ведення бухгалтерського обліку





Створення бухгалтерської служби (головний бухгалтер) – штатний розпис





Власник бізнесу як працівник і виконавець функцій бухгалтера








Послуги фахівця (ФОП)








На договірних засадах – аутсорсинг (постачальник послуг)





Права підприємства в сфері обліку





затверджує правила документообороту





розробляє систему і форми обліку і контролю





створює облікову політику підприємства








обирає форму бухгалтерського обліку





виділяти на окремий баланс відокремлені підрозділи





визначає доцільність застосування міжнародних стандартів





Інформаційна база підприємства








Зведені документи








Показники звітності





Прийняття управлінських рішень





Господарські операції за первинними документами








Головна книга (оборотна відомість)








Регістри бухгалтерського обліку за рахунками





Оприбуткування готової продукції з виробництва 





Передача готової продукції під відповідальність матеріально-відповідальних осіб





Зберігання готової продукції (складський облік)





Передача готової продукції покупцям





Оформлення процесу реалізації





Облік відносин з покупцями 





Господарські операції та оформлення їх первинними документами 





Складський облік  





Реєстри аналітичного і синтетичного бухгалтерського обліку готової продукції 





Головна книга, оборотна відомість  





Фінансова і управлінська звітність  





Показники наявності та руху готової продукції 





Документальне оформлення господарських операції первинними документами 





виробництво





склад 





реалізація





Дохід від реалізації готової продукції як об’єкт оподаткування





В прямому значенні





В непрямому значенні





Акцизний податок





Податкове зобов’язання з ПДВ





Податок на прибуток





Податок на доходи фізичних осіб





підакцизні товари





спирт





тютюнові вироби





автомобілі





пальне





електрична енергія








